
 
  

 Service – all of our vehicles go 
through a 120‐point service 
inspection in one of our ten service 
bays on premise at the dealership.  
Our vehicles also come with a 24 
month and 24,000 mile warranty 

 Car Inventory – we sell high 
quality, low mileage vehicles and 
purposefully stay away from upper 
end, luxury vehicles.  Why? To put 
you in a high quality car that you can 
afford and pay for while we are 
helping to repair your credit while 
servicing your car. 

 

RealEZCars.COM 
Good Cars for People with 

Bad Credit 

What makes us unique? 
 Financing – done right at the 

dealership.  Credit scores simply 
don’t matter.  Ultimately, we want 
to help you repair your credit and 
will report your account to all three 
credit agencies in an effort to raise 
your credit score. 
 
We don’t require large down 
payments either! 

Are you tired of being lied to 
by “credit doctors” or 

commercials guaranteeing 
approvals for everyone, only to 
show up at the dealership and 

find out you need more money 
down than what was 

communicated over the 
phone?  If so, give us a try.  We 

have delighted many people 
with challenging credit 

histories and we may be able to 
help you! 



 

About 
RealEZCars.COM is an 
advertising/marketing 

company affiliated with a 
30 year old used car 
dealership with 140 
locations in 30 states.  
The first franchise in 
North Carolina was 

opened in Kernersville in 
2007. 

 

Real Easy Cars 
“Bad Credit, Good Car” 

RealEZCars.COM 
Mark Barlow, President 

mark@realezcars.com 
336.310.9760  

Team Roster 
Cowles 

6’1” / 190 

Brent  Pro/Bosnia  G 

Fletcher 

6’1” / 185 

Staley  Bosnia Pro 
League A 

G 

Hopkins  Jake     

Isenbarger 

6’2” / 170 

John  Elon 
Basketball 

G 

Koch 

6’7” / 180 

Sebastian  Elon 
Basketball 

SG 

Terrell 

6’5” / 180 

JT  Wake 
Forest 
Basketball 

SG 

Williams 

6’5” / 190 

LD  Former 
Wake 
Forest 
Basketball 

SF 

Woods 

7’0” / 240 

Tony  Wake 
Forest 
Basketball 

C 

 

Referrals 
$150 Opportunity 

for You! 
For 30 years our business 
has been marketed by 
“word of mouth.”  We 
choose NOT to spend a 

lot of money on 
traditional advertising.  
This enables us to pay 

$150 loan origination fee 
for each lead that you 

pass on that results in the 
delivery of a vehicle 


